
Σενάριο πωλήσεων ασφαλιστικών υπηρεσιών

You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your

script.

Try the #1 CRM for Cold
Calling & Outbound Sales
Teams

 Easy-to-use CRM, 100% build for Salespeople.

 CRM optimized for Cold Calling & Outbound Sales

 Customize your sales script & use directly from
noCRM

Start Free Trial Learn more

Καλώς ήρθατε!
Καλώς ήρθατε στο δωρεάν σενάριο τηλεφωνικών πωλήσεων που θα σας βοηθήσει να
αξιολογήσετε καλύτερα τους υποψήφιους πελάτες σας και να κερδίσετε περισσότερους πελάτες!

Έχουμε δημιουργήσει για εσάς ένα παράδειγμα σεναρίου τηλεφωνικών πωλήσεων  που
εξειδικεύεται στις ασφαλιστικές υπηρεσίες προκειμένου να σας βοηθήσουμε να δημιουργήσετε μια
δυναμική μέθοδο πωλήσεων χωρίς να ξεχνάτε καμία πληροφορία.

Μπορείτε να ακολουθήσετε τις οδηγίες μας και να προσαρμόσετε το σενάριο για επιτυχημένο cold
calling που ανταποκρίνεται στις δικές σας ανάγκες: επεξεργαστείτε τα μπλοκ κειμένου που υπάρχουν ή
διαγράψτε τα και προσθέστε νέα μπλοκ χρησιμοποιώντας το μενού στα δεξιά σας (σύρετε και αφήστε
τα μπλοκ κειμένου που χρειάζονται οι δικοί σας εκπρόσωποι πωλήσεων). 

Εισαγωγή τηλεφωνικής επικοινωνίας:
Γεια σας. Ονομάζομαι (το όνομά σας)  και εργάζομαι ως (τίτλος εργασίας + όνομα
εταιρείας). 
Η εταιρεία μας εξειδικεύεται σε ασφαλιστικές υπηρεσίες [XXX] και (Προσθέστε ένα ή δύο
ανταγωνιστικά πλεονεκτήματα για να κεντρίσετε το ενδιαφέρον του συνομιλητή σας: X%
χαμηλότερες τιμές / Αριθμός πελατών / Τιμή: έχει ψηφιστεί η καλύτερη ασφαλιστική εταιρεία,
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Ονοματεπώνυμο

Οικογενειακή κατάσταση

Εργασία

Παιδιά

Διεύθυνση

Υφιστάμενα ασφαλιστικά συμβόλαια  — Τι ασφαλιστικά συμβόλαια διαθέτουν; Με ποιες εταιρείες;
Είναι ικανοποιημένοι με την κάλυψή τους;

Απαιτούμενη ασφάλιση — Σπιτιού / Αυτοκινήτου / Ποδηλάτου / Ταξιδιωτική / Εταιρική / Άλλη

Ανάγκες — Προϋπολογισμός; Ειδικές απαιτήσεις;

Απαιτούμενο επίπεδο κάλυψης — Αστική ευθύνη; Πλήρης κάλυψη; Υποχρεωτικές και προαιρετικές
απαλλαγές;

Ιστορικό αξιώσεων — Πόσες αξιώσεις έγιναν κατά τα τρία τελευταία έτη; Υπό ποιες συνθήκες;

κ.λπ.) 
Έχετε λίγο χρόνο να συζητήσουμε την παρούσα κατάσταση της εταιρείας σας, τις ανάγκες και τα
μελλοντικά σας σχέδια, καθώς και τις λύσεις που μπορούμε να σας παρέχουμε; 
(Αν η απάντηση είναι αρνητική): Εντάξει, μήπως θα είστε διαθέσιμος(η) στις (ημερομηνία)
για να σας ξανακαλέσω;   
(Εάν η απάντηση είναι θετική): Συνεχίστε με τις ερωτήσεις και το περιεχόμενο του σεναρίου.

  Μην ξεχνάτε να χαμογελάτε: ο συνομιλητής σας θα το ακούσει!

Στοιχεία επικοινωνίας: Κατανοήστε σε ποιον απευθύνεστε

Τρέχουσα κατάσταση



Δωρεάν εργαλείο δημιουργίας σεναρίου πωλήσεων, από το noCRM.io την εφαρμογή για την αναζήτηση υποψήφιων πελατών

Ημερομηνία έναρξης — Πότε πρέπει να ξεκινήσει το συμβόλαιο; Πότε λήγει το συμβόλαιό τους;

Είδος συμβολαίου — Προτιμούν να πληρώνουν ανά μήνα ή ανά έτος;

Ανταγωνισμός — Μιλούν με άλλες ασφαλιστικές εταιρείες; Τι άλλες προσφορές έχουν λάβει;

Επόμενα βήματα — Αναγράψτε ποια έγγραφα πρέπει να προσκομίσουν

Χρόνος / Προϋπολογισμός

Πλεονεκτήματα
Δωρεάν εγγραφή
Δεν απευθύνονται σε ανταγωνιστές

Μειονεκτήματα
Προς το παρόν, απλώς βολιδοσκοπούν την
κατάσταση
Μιλούν με ανταγωνιστές
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