
Скрипт за продажба на застраховки

You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your

script.

Try the #1 CRM for Cold
Calling & Outbound Sales
Teams

 Easy-to-use CRM, 100% build for Salespeople.

 CRM optimized for Cold Calling & Outbound Sales

 Customize your sales script & use directly from
noCRM

Start Free Trial Learn more

Добре дошли!
Добре дошли в нашия безплатен скрипт за обаждания, който ще ви помогне по-добре да
квалифицирате евентуалните си клиенти и да спечелите нови!

Създадохме пример за скрипт за обаждания, посветен на проучването на клиенти с цел
продажба на застраховки, за да ви помогнем да създадете добро бизнес представяне и да не
пропускате никаква информация.

Можете да следвате инструкциите ни и да персонализирате скрипта за по-успешни
обаждания без предварителна уговорка в зависимост от нуждите си: редактирайте вече
наличните блокове или изтрийте и добавете други блокове с помощта на менюто вдясно
(плъзнете и пуснете елементите, от които имат нужда вашите специалисти по продажбите). 

Въведение в обаждането:
Здравейте, казвам се (вашето име) и работя като (длъжност + име на агенция) . 
Ние специализираме в [XXX] застраховки и сме (Едно или две конкурентни предимства, за
да се опитате да задържите клиента на телефона: X% по-евтино/брой клиенти/цена: избран
избрани за най-добър застраховател и др.) 
Имате ли няколко минути на разположение, за да обсъдим текущата ви ситуация, вашите

https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=n5ARHtX6MGhftngncY3SDpbA&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript


Име и фамилия

Семейно положение

Работа

Деца

Адрес

Съществуващи застрахователни договори — Какви застрахователни договори имат? С кои
застрахователни компании? Доволни ли са от покритието?

Необходима застраховка — Дом/автомобил/велосипед/пътуване/бизнес/друго

Потребности — Бюджет? Специфични изисквания?

Необходимо ниво на покритие — Трети страни? Пълна застраховка? Задължително или
доброволно допълнително застраховане?

История на предявени претенции за обезщетение  — Колко претенции за обезщетение са
предявени през последните три години? При какви обстоятелства?

потребности и планове и решенията, които бихме могли да предоставим?  
(Ако не): Добре, свободни ли сте на (дата), за да ви се обадя отново?   
(Ако да): Продължете с въпросите и елементите на скрипта.

  Не забравяйте да се усмихвате: вашият евентуален клиент ще го усети!

Информация за връзка: Разберете с кого разговаряте

Текущо състояние



Безплатен генератор на скриптове за продажби, предлагано от noCRM.io приложението за проучване на клиенти при

продажби

Начална дата — Кога трябва да започнем договора? Кога приключва настоящият им договор?

Вид договор — Предпочитат да плащат месечно или годишно?

Конкуренция — Говорят ли с други застрахователни компании? Какви други оферти имат?

Следващи стъпки — Обяснете подробно какви документи трябва да предоставят

Време/бюджет

Предимства
Безплатна регистрация
Не говорят с
конкуренти

Недостатъци
Засега само
разглеждат
Говорят с конкуренти
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