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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your
script.

Witamy!

Witamy w naszym bezptatnym skrypcie rozmowy, ktéry pomoze Ci lepiej kwalifikowac
potencjalnych klientéw i zdoby¢ wiecej klientéw!

Przygotowalismy przyktadowy skrypt rozmowy stuzacy do poszukiwania klientéw z branzy
nieruchomosci, aby pomdc Ci stworzy¢ dobry pitch sprzedazowy i nie zapomnie¢ o zadnej informacji.

Mozesz postepowad zgodnie z naszymi instrukcjami i dostosowac skrypt /strong> do swoich
potrzeb: edytuj bloki juz istniejace lub usuwaj i dodawaj inne bloki, korzystajac z menu po
prawej stronie (przeciagnij i upusc¢ elementy, ktérych potrzebuja Twoi handlowcy).

Wstep do rozmowy:

e Witam, nazywam sie (twoje imie).

e Komunikuje sie z Toba w sprawie Twojej nieruchomosci (XXX) .

¢ Jestem (nazwa Twojego stanowiska + nazwa Twojej agencji) i chciatbym wiedziec, czy
masz kilka minut na omoéwienie swojego projektu, Twoich potrzeb i zobaczymy jak
mozemy Ci towarzyszyc.


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=fSotUiULWtD8qNS4d5DWQ7hj&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

e Prezentacja: Nasza agencja to: jedno- lub dwuzdaniowy opis Twojej agencji (mocne
strony i wiarygodnosd).

¢ (jesli odpowiedz brzmi nie): OK, czy (data) bedziesz miec¢ czas, abym mdégt do Ciebie
oddzwonic¢? & Nbsp; & nbsp;

o (Jesli tak): Kontynuuj z pytaniami i elementami skryptu.

& nbsp; Nie zapomnij sie usmiechnac - Twoj rozmowca to ustyszy!

Szczegbty dotyczace nieruchomosci

Rodzaj nieruchomosci — Mieszkanie? Dom wolnostojacy? Dom blizniaczy? Punkt sprzedazy
detalicznej? Grunt?

Wielkos$é¢ nieruchomosci

Adres

Przyczyna sprzedazy — Dlaczego podjeto decyzje o sprzedazy? Kiedy zostata podjeta
decyzja?

Dane kontaktowe: Zrozum, z kim rozmawiasz

Rola — Czy jestes wtascicielem nieruchomosci? Czy w procesie podejmowania decyzji biora
udziat inne osoby?

Terminy / Budzet

Terminy — Data rozpoczecia sprzedazy? Data przeprowadzki?

Cena czy szybka sprzedaz? — Jaki jest priorytet miedzy cena sprzedazy a szybkoscia
transakcji?

Prébowates sprzedawac na wtasna reke? — (Czy dana osoba rozwaza sprzedaz na wtasna
reke?)



Jak dtugo nieruchomos¢ byta wystawiona na sprzedaz?

Wytacznosé — Jakie inne agencje sprzedaja nieruchomos¢?

Cena sprzedazy — Oczekiwania dotyczace ceny sprzedazy?

Zalety Wady

I Realistyczne oczekiwania co do ceny [ Tylko test dla sprzedazy
sprzedazy bezposredniej

" OK na stawke prowizji " Brak wytacznosci

" Wytacznosdé " Nie jest jedynym wtascicielem

" Nie ma czasu na zarzadzanie sprzedaza [" Chce negocjowac prowizje

Bezptatny generator skryptéw sprzedazowych, oferowany przez noCRM.io, aplikacje do prospektingu sprzedazy


https://www.nocrm.io/sales-tools/free-sales-script-generator
https://www.nocrm.io?utm_medium=internal&utm_source=salesscript
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