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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your

script.

Pasisveikinimas

Sveikiname pasirinkus misy nemokama skambucio scenariju, kuris padés jums efektyviau
kvalifikuoti potencialius klientus ir pelnyti dar daugiau sandoriy!

Mlsy parengtas skambucio pavyzdys skirtas ieSkoti potencialiy klienty B2B sektoriuje ir padés jums
parengti efektyvig trumpa pardavimy kalba nepraleidZiant jokios informacijos.

Galite laikytis masy nurodymy ar pritaikyti scenarijy savo poreikiams, kad jusuy Saltieji skambuciai
buty kuo efektyvesni: redaguoti ar Salinti esamus blokus, jtraukti naujus blokus naudodamiesi
deSinéje esanciu meniu (kompiuterio pele nuvilkdami jisy pardavéjams reikalingus elementus).

Susipazinimas su pasnekovu:

¢ Laba diena, mano vardas (jusu vardas) ir esu (pareiguy pavadinimas + bendrovés

pavadinimas).

¢ ,Pridétinés vertés pasiulymas*“ (Bendrovés pavadinimas) sitlo sprendimga / Mes
specializuojames... Apibudinkite bendrove ne daugiau kaip vienu ar dviem sakiniais, papasakodami,

kg veikia bendrové ir kokias problemas sprendzia.

e Noréciau paprasyti jlsy keliy minuciy, kad galétume aptarti (Nustatytas bendrovés POREIKIS)?
¢ (Jei ne): Supratau, galblt galéciau jums paskambinti (data)?
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e (Jei taip): Pereikite prie klausimy ir scenarijaus daliy.

Nepamirskite sypsotis - potencialus klientas tai girdés!

Kontaktiné informacija

Pareigos — Koks yra jusy pareigy pavadinimas?

Vieta — Kur esate jsikure? (Salis, apskritis, miestas)

Pareigos organizacijoje — Uz k3 esate atsakingas (-a)? Kas Siuo metu yra atsakingas (-a) uz Sio tipo
paslauga? Kas dar dalyvauja sprendimo priémimo procese?

Informacija apie bendrove

Bendrovés veikla — Papasakokite apie savo bendrove / Kiek ji turi darbuotojy?

Produktas / paslaugos — Kokj produktg ar paslaugg parduodate?

Klienty tipologija / pirkéjo profilis — Kokios yra bendroves pajamos? Kur vykdoma veikla? Kas yra
jasy klientai

Motyvacija / poreikiai

Poreikio aprasymas — Kodél ieSkote tokio tipo paslaugos?

Probleminiai klausimai / iSSukiai — Kas Siuo metu neveikia? Ko dar jums reikia?

Esamas sprendimas — Kokj sprendimg naudojate Siuo metu?



Laikas / biudzetas

Prioritetas — Ar Sios problemos sprendimas yra prioritetinis Siam verslui? Kodél dabar?

Laiko jvertinimas — Planavimas / ar esate pasiryze tai jgyvendinti? Kokie yra jusy numatomi
terminai?

Konkurentai — Ar dirbate su konkurentais? Taip / ne - Su kuo? Ar svarstote kitokius sprendimus? Taip /
ne - Su kuo?

Biudzetas — Koks yra jusy numatomas biudZzetas?

Kiti zingsniai — Apibrézkite kitus zingsnius

Nemokamas pardavimo scenarijaus generatorius, siilomas noCRM.io potencialiy klienty paieskos programéléje
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