Sales script
generat@r

B2B értékesitési szkript

no|crm.io

Try the #1 CRM for Cold
Calling & Outbound Sales
Teams

‘ Vance Refrigeration

& 13/07/2022 10:50 ®1

@ Easy-to-use CRM, 100% build for Salespeople.

€5,000 . Best Teas Inc

@ CRM optimized for Cold Calling & Outbound Sales W e — -
@ Customize your sales script & use directly from (?)
noCRM

Start Free Trial Learn more

You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your
script.

Udvdzoljuk!

Udvézoljik az ingyenes hivasszkriptben, amely segit Onnek a potencidlis iigyfeleket jobban
mindsiteni és tobb Ugyfelet szerezni!

Készitettlink egy B2B-lgyfélszerzéshez kifejlesztett hivasszkriptpéldat, amely segit egy j6 sales
bemutaté elkészitésében és a fontos informéacidk észben tartdsaban.

On kdvetheti a javaslatainkat és sajat igényei szerint testreszabhatja a szkriptjét, hogy hideghivasai
sikeresek legyenek: szerkesztheti vagy tordlheti a mar meglévé blokkokat, és a jobb oldali menl
segitségével hozzdadhat Ujakat (hlzza a kivdnt helyre azokat az elemeket, amelyekre az értékesitéinek
szliksége van).

Hivasbevezetés:

e Udvozlém, a nevem (az On neve)és a(z)(vallalat neve pozicié) munkatarsa vagyok.

e , Elevator Pitch": A(z) (vallalat neve) megoldast kinal/ Szakértéje a... Fogja 1-2 mondat
hosszUsagra a cége leirasat, hogy mivel foglalkoznak és milyen problémaéra nydjtanak megoldast.

e Van néhany perce, hogy atbeszéljiik a(z) (vallalat azonositott IGENYET)?

e (If no): Rendben, alkalmas Onnek (datum) egy visszahivésra?

¢ (Ha igen): Folytassa a szkript kérdéseivel és elemeivel.


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=G4tgRSxi3okYRZKTMsBJebzu&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

Ne felejtsen el mosolyogni, a potencialis tigyfél érezni fogja!!

Elérhetdség

Pozicié — Mi az On beosztésa?

Hely — Hol taldlhaték? (Orszag, régid, varos)

A szervezetben betoltott pozicié — Milyen terlletért felelds? Jelenleg ki a felel6s az ilyen tipusu
szolgéltatasért? Még kik vesznek részt a dontéshozatali folyamatban?

Céginformacio

Vallalati tevékenység — Meséljen a cégérdél / Hany ember dolgozik ott?

Termék / Szolgaltatasok — Milyen terméket vagy szolgaltatast értékesitenek?

Ugyféltipolégia / vevdi profil — Mekkora a cég bevétele? Hol mikddnek? Kik az ligyfelek

Motivacié / Igények

Leirdsra van sziitkség — Miért keres ilyen tipusu szolgéltatast?

Problémas pontok / kihivasok — Mi az, ami most nem mUkodik? Mire van még sziiksége?

Aktualisan haszndlt megoldas — Jelenleg milyen megoldast hasznalnak?



|Id6zités / Koltségvetés

Prioritds — Ennek a problémanak a megoldésa prioritast élvez a vallalkozds szdmara? Miért most?

Id6zitésbecslés — Tervezés / elkdtelezett a megvaldsitas mellett? Mi az implementacié Gtemterve?

Versenytarsak — EgylttmUikddik versenytarsakkal? Igen/Nem - Ki? Mas megoldasokat is keres?
Igen/Nem - Ki?

Koltségvetés — Mi a becsllt kéltségkerete?

Kovetkezo lépések — Hatdrozza meg a kovetkez6 |épéseket

Ingyenes értékesitésiszkript-generator, ajanlé: noCRM.io, a potencialis ligyfeleket megszdlité alkalmazas


https://www.nocrm.io/sales-tools/free-sales-script-generator
https://www.nocrm.io?utm_medium=internal&utm_source=salesscript
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