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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
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script.

Vitejte!

Vitejte v nasem bezplatném skriptu hovori, ktery vdm pom{ze lépe kvalifikovat vase potencialni
zakazniky a ziskat vice zadkaznik{!

Vytvorili jsme skript hovoru priklad vénovany B2B prospektingu, ktery vdm pom{ze vytvorit dobrou
propagaci prodeje a nezapomenete na zadné informace.

MUzete se fidit nasimi pokyny a upravit svdj skript tak, aby uspé&sné studené hovory, podle vasich
potreb: upravte jiz existujici bloky nebo odstrante a pridejte dalsi bloky pomoci nabidky napravo
(pretahnéte prvky, které vasi prodejci potrebuji).

Uvod k vagemu hovoru:

e Dobry den, jmenuji se (vase jméno) a pracuji jako (pracovni pozice + nazev spolecnosti).

¢ ,Elevator Pitch” (nazev spolecnosti) je reSenim/ Specializujeme se na... Popis vasi spolecnosti
uvedte maximalné v rozmezi jedné az dvou vét a uvedte, co déld a jaky problém resi.

e Méte par minut na projednani (Zjist&na POTREBA spoleénosti)?

e (Pokud ne): Dobre, jste v (datum) k dispozici, abych vdm mohl zavolat zpét?

e (Pokud ano): Pokracujte otdzkami a prvky skriptu.


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=1bJQcD8pB6Zn1cKCCszXnYqW&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

Nezapomerite se usmivat: vas potencialni zakaznik to uslysi!
Kontaktni informace
Pozice — Jaké je vase pracovni zarazeni?

Umisténi — Kde sidlite? (zemé, region, mésto)

Role v organizaci — Za co jste zodpovédni? Kdo je v sou¢asné dobé zodpovédny za tento typ sluzeb?
Kdo dalsi se Uc¢astni rozhodovaciho procesu?

Informace o spolecnosti

Cinnost spoleénosti — Reknéte mi o své spole¢nosti / Kolik lidi tam pracuje?

Produkt / Sluzby — Jaky produkt nebo sluzbu prodavate?

Typologie klient / Profil kupujiciho — Jaké jsou pfijmy spole¢nosti? Kde se to déld? Kdo jsou vasi
klienti

Motivace / Potreby

Potrebujete popis — ProcC vyhledavate tento typ sluzby?

Body bolesti / vyzvy — Co ted nefunguje? co jesté potrebujete?

Reseni na misté — Jaké fedeni v tuto chvili pouzivate?



Nacasovani / rozpocet

Prednost — Je feSeni tohoto problému pro firmu prioritou? Pro¢ ted?

Odhad nacasovani — Planujete / jste odhodlani to zavést? Jaky je vas ¢asovy plan implementace?

s

Soutézici — Spolupracujete s konkurenci? Ano/Ne - kdo? Hledate jind rfeSeni? Ano/Ne - kdo?

Rozpocet — Jaky je vas odhadovany rozpoclet?

Dalsi kroky — Definujte dalsi kroky

Bezplatny generator prodejnich skriptd, kterou nabizinoCRM.io aplikace pro vyhledavani zakaznikd
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