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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
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Welkom!

Welkom bij ons gratis belscript om u te helpen uw prospects beter te kwalificeren en meer klanten
binnen te halen!

Wij hebben een voorbeeld van een belscript gemaakt, speciaal voor de acquisitie van klanten in
onroerend goed, om u te helpen een goede sales pitch te creéren en geen informatie te vergeten.

U kunt onze instructies volgen en uw script aanpassen om succesvolle cold calls te maken,
volgens uw behoeften: bewerk de blokken die al aanwezig zijn, of verwijder en voeg andere blokken toe
met behulp van het menu aan uw rechterkant (sleep de elementen die uw verkopers nodig hebben).

Inleiding tot uw gesprek:

e Hallo, mijn naam is (uw naam).

¢ |k neem contact met u op over uw pand (XXX).

¢ |k ben (naam van uw functie + naam van uw bureau) en ik zou graag willen weten of u een
paar minuten tijd heeft om uw project en uw behoeften te bespreken en om te zien hoe wij u
zouden kunnen begeleiden.

¢ Elevator Pitch: Ons bureau is: beschrijving in één of twee zinnen van uw bureau (sterke punten
en geloofwaardigheid).
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¢ (Indien nee): OK, bent u beschikbaar op (datum) zodat ik u kan terugbellen?
e (Zo ja): Ga verder met de vragen en elementen van het script.

Vergeet niet te glimlachen: uw gesprekspartner zal het horen!

Details van pand

Soort pand — Flat? Vrijstaand huis? Twee-onder-een-kapwoning? Winkel? Grond?
Grootte van het pand

Adres

Reden voor verkoop — Waarom de beslissing om te verkopen? Wanneer werd de beslissing
genomen?

Contactgegevens: Begrijp met wie u spreekt

Rol — Bent u de eigenaar van het pand? Zijn er andere mensen bij het besluitvormingsproces
betrokken?

Timing / budget

Timing — Startdatum van de verkoop? Datum van verhuizing?

Prijs of snelheid? — Ligt de prioriteit op de verkoopprijs of de snelheid van de transactie?

Hebt u geprobeerd het zelf te verkopen? — (Overweegt de persoon het zelf te verkopen?)

Hoe lang staat het pand al te koop?



Exclusiviteit — Welke andere makelaars zijn bezig met de verkoop van het pand?

Verkoopprijs — Verwachtingen omtrent de verkoopprijs?

Voors

" Realistische verwachtingen van de
verkoopprijs

I Akkoord met commissiepercentage

™ Exclusiviteit

I Heeft geen tijd om de verkoop te
regelen

Tegens

" Gewoon een test voor een rechtstreekse
verkoop

I Geen exclusiviteit

[T Is niet de enige
eigenaar

I Wil onderhandelen over commissie

Gratis generator voor verkoopscripts, aangeboden door noCRM.io dé app voor acquisitie
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