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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your
script.

Udvdzoljuk!

Udvézoljik az ingyenes hivasszkriptben, amely segit Onnek a potencidlis iigyfeleket jobban
mindsiteni és tobb Ugyfelet szerezni!

Készitettliink egy web-/médialigyndkségi értékesitéshez kifejlesztett hivasszkriptpéldat, amely segit
egy jo sales bemutato elkészitésében és a fontos informacidk észben tartidsdban.

On kdvetheti a javaslatainkat és sajat igényei szerint testreszabhatja a szkriptjét, hogy hideghivasai
sikeresek legyenek: szerkesztheti vagy tordlheti a mar meglévé blokkokat, és a jobb oldali menl
segitségével hozzdadhat Ujakat (hlzza a kivdnt helyre azokat az elemeket, amelyekre az értékesitéinek
szliksége van).

Hivasbevezetés:

e Udvozlém, a nevem (az On neve)és a(z)(ligynokség neve pozicié) munkatarsa vagyok.

¢ ,Elevator Pitch": (az ligyndkség leirasa) Szakterlletiink a(z) (a tevékenység tipusa, pl. SEOQ/
SEA/ novekedés/ kozosségi média, stb.) és segiteni tudunk (eredményeket elérni, pl.: X%-o0s
novekedést generalni/ minden hénapban leadeket generélni / forgalmat névelni, stb.)

e Van néhdany perce arra, hogy meséljen a cégérdl, és a(z) (a vonatkozé megoldandé probléma)
megolddasara szant eréforrasairdl, valamint az elérni kivant eredményekrél?


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=x2jBDVKWskPzXZB59gaGwMfy&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

¢ (Ha nem): Rendben, alkalmas Onnek (datum) egy visszahivésra?
e (Ha igen): Folytassa a szkript kérdéseivel és elemeivel.

Ne felejtsen el mosolyogni, a potencialis tigyfél érezni fogja!!

Elérhetéség: Ertse meg, kivel beszél

Munkakor — Mi az On beosztasa?

A szervezetben betoltott pozicié — Milyen terlletért felel6s? A szervezetben jelenleg ki felelds a
leadgenerdlasért? Tudja meg, hogy 6-e a déntéshozd. Még kik vesznek részt a déntéshozatali
folyamatban?

Céginformdcié: Ertse meg, mivel foglalkozik a véllalkozas:

Vallalati tevékenység — Meséljen a cégérdl / Hany ember dolgozik ott?

Termék / Szolgaltatasok — Milyen terméket vagy szolgéltatast szeretnének hirdetni?

Ugyféltipolégia / vevéi profil — Jelenleg kik az ligyfelei? Melyek a célcsoportok?

Ertékesitési folyamat — Milyen |1épésekbdl all az értékesitési folyamat? Mennyi ideig tart egy lzlet
megkotése:

Elényok/ Kulcsiizenetek — Melyek az lzletkdtéshez sziikséges kulcslizenetek/bizonyitd
termékjellemzo6k?

Marketingtevékenységek

Honnan szerzik a leadeket?

Hany leadet generaltak csatornanként az elmiult 3-6 hénapban?



Jelenleg hogyan értékelik a leadgeneralasi teljesitményt?

Melyek a jelenlegi és tervezett marketingtevékenységek?

Milyen csatornakat teszteltek mar és milyen eredménnyel?

Végeznek barmilyen leadgondozasi tevékenységet? Leadpontozas?

Melyek a KPI-k? Hogyan kévetik nyomon a sikerességet? — Dolgoznak olyan mutatészamokkal,
mint: CPL/ CPA/ Uigyfélélettartam/ dtlagos Ulzletkotési érték?

Motivacié / Igények

Leirasra van sziikség — Miért terveznek Uj kampanyokat? Melyek a céljaik?

Ingyenes értékesitésiszkript-generator, ajanlé: noCRM.io, a potencialis ligyfeleket megszdlité alkalmazas
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