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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Register for free to edit, delete or add new blocks to
your script and remove the noCRM banner above.

Hosgeldiniz!

Potansiyel musterilerinizi daha iyi tanimlamada size yardim edecek iicretsiz arama senaryomuza
hos geldiniz!

lyi bir satis konusmasi ortaya koymaniz ve hicbir bilgiyi atlamamaniz amaciyla Gayrimenkul miisteri
arastirmasina yonelik bir arama senaryosu olusturduk.

Talimatlarimizi takip edebilir ve ihtiyaclariniz dogrultusunda basarili soguk aramalar yapmak icin
senaryonuzu kisisellestirebilirsiniz: halihazirda var olan 6bekleri diizenleyin ya da silin ve sagdaki
menUyu kullanarak farkli 6bekler ekleyin (saticilarinizin ihtiya¢ duydugu parcalari strtkleyip birakin).

Aramaya giris:

e Merhaba, adim (isminiz).

e Sizi (XXX) milkiinuzle alakal olarak ariyorum.

¢ Ben (isinizi ve emlak ajansinizi tanitin) ve acaba projenizi ve ihtiyaclarinizi konusarak size nasil
yardimci olabilecegimizi gérmek adina birkag dakikanizi alabilir miyim?

¢ Degerlendirici kisa sunum: Ajansimiz: ajansinizin bir-iki cimlelik tanimi (glgli noktalar ve
guavenilirlik).

¢ (Hayir ise): Peki, (tarih) sizi geri arasam musait olur musunuz?
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e (Evet ise): Senaryonun sorulari ve parcalariyla devam edin.

Glliimsemeyi unutmayin: konustugunuz kisi bunu hissedecektir!

Emlak Detaylari

Emlak tiiriit — Daire? Mustakil ev? ikiz ev? Perakende diikkani? Arazi?
Emlak yuzélcimu
Adres

Satis nedeni — Satma karari nasil alindi? Karar ne zaman alindi?

lletisim bilgisi: Kiminle konustugunu 6gren

Rol — Emlakin sahibi misiniz? Karar alma surecinde baska kisiler var mi?

Zamanlama / Butce

Zamanlama — Satis baslangic tarihi? Tasinma tarihi?

Fiyat m1? Hiz mi1? — Satis fiyati veya islem hizindan hangisi daha dncelikli?

Kendi basiniza satmayi denediniz mi? — (Kisi kendi basina satmayi disuntyor mu?)
Miilk ne zamandir satista?

Munhasirhik — MUlki baska hangi emlak ajanslar satiyor?



Satis fiyati — Satis fiyatiyla ilgili beklentiler neler?

Artilar Eksiler

" Satis fiyatiyla ilgili gercekci I Dogrudan satis icin sadece bir
beklentiler deneme

" Komisyon oranini kabul ediyor I MUnhasirlik yok

I Mlnhasirhk " Tek sahibi degil

" Satisla ilgilenmek icin zamani yok " Komisyonu konusmak istiyor

Ucretsiz satis senaryosu olusturucu, noCRM.io satis arastirma uygulamasi tarafindan énerildi
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