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Valkommen!

Valkommen till vart gratis samtalsmanus for att hjalpa dig battre underséka dina potentiella
kunder och vinna fler kunder!

Vi har skapat ett exempel pa samtalsmanus avsett for forsakringsmarknadsféring for att hjalpa dig
skapa ett bra saljargument och inte gldmma nagon information.

Du kan félja vara instruktioner och anpassa ditt manus for att géra framgangsrika kalla samtal,
enligt dina behov: redigera de block som redan finns, eller ta bort och lagg till andra block med hjalp av
menyn till héger (dra och slapp de element som dina saljare behdver).

Introduktion till ditt samtal:

e Hej, jag heter (ditt namn) och jag jobbar som (jobbtitel + byranamn).

e Vi ar specialiserade pa [XXX] férsakringar, och vi ar (En eller tvé konkurrensférdelar for att férsdka
behalla personen pa tréden: X % billigare / Antal kunder / Pris: vald till bésta forsékringsgivare
etc.)

e Har du nagra minuter pa dig att diskutera din nuvarande situation, dina behov och planer och de
[6sningar vi kan erbjuda?

e (Om nej): Okej, ar du tillganglig pa (datum) sa att jag kan ringa tillbaka?
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e (Om ja): Fortsitt med fragorna och delarna i manuset.

Glom inte att le: dina potentiella kunder kommer att hora det!

Kontaktinformation: Forstd vem du pratar med

Fullstandigt namn

Civilstand

Jobb

Barn

Adress

Nuvarande situation

Befintliga férsakringsavtal — Vilka férsékringsavtal har de? Med vilka féretag? Ar de néjda med
tackningen?

Forsakring kravs — Hem / Bil / Cykel / Resor / Féretag / Ovrigt

Behov — Budget? Specifika krav?

Tackningsniva kravs — Tredjepart? Omfattande? Obligatoriska och frivilliga sjélvrisker?

Ansprakshistorik — Hur mdnga ansprak har gjorts under de senaste tre dren? Under vilka
omstandigheter?



Timing / Budget

Startdatum — N&r ska vi ingd avtalet? Na&r slutar deras nuvarande kontrakt?

Kontraktstyp — Foredrar du att betala manadsuvis eller arligen?

Konkurrens — Var du i kontakt med andra forsakringsbolag? Vilka andra erbjudanden har de haft?

Néasta steg — Specificera vilka dokument de behdver tillhandahalla

Fordelar Nackdelar

™ Gratis [T Letar bara for tillfallet
registrering " Ar i kontakt med

[ Inte i kontakt med konkurrenter
konkurrenterna

Gratis generator av saljmanus, som erbjuds avnoCRM.io appen for saljprospektering
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