Sales script
generat@r

Guiodn telefénico de ventas inmobiliario
(+PDF)

no|crm.io

Prueba el CRM lider para
equipos de llamadas en frio
y ventas externas

() Var‘u:e’ Refrigeration = \\J
Yo n ~ & 13/07/2022 10:50 ®1 @ e
@ CRM facil de usar, disefiado al 100% para — : :
€5.000 (@ Best Teas Inc —
vendedores. = . o @ -
am
(= in 1d]
@ CRM optimizado para llamadas en frio y ventas

externas

@ Personaliza tu script de ventas y Usalo
directamente desde noCRM

Iniciar prueba M3s informacion

gratuita

Personaliza este script segln tus necesidades Unicas de forma gratuita.
Register for free to edit, delete or add new blocks to
your script and remove the noCRM banner above.

iBienvenido a nuestro guion telefénico de ventas inmobiliario!

iBienvenido a nuestro guidon telefénico de ventas inmobiliario gratuito para ayudarte a calificar
mejor a tus prospects y cerrar mas negocios!

Hemos creado un ejemplo de guidén telefénico dedicado a la prospeccién de Inmobiliarias para
ayudarte a crear un discurso de ventas y no olvidar ninguna informacién.

Puedes seguir nuestras instrucciones y personalizar tu guidn para realizar llamadas telefdnicas
en frio exitosas, segun tus necesidades: edita los bloques ya presentes, o excllyelos y agrega otros
bloques usando el menu de tu derecha (arrastra y suelta los elementos que tus vendedores necesiten).

Introduccion de tu llamada:

e Hola, mi nombre es (tu nombre).
e Me estoy comunicando con usted sobre su propiedad (...).


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/modelo-prospeccion-inmobiliaria-telefonica?from_pdf=1&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

¢ Soy (nombre de tu puesto + nombre de tu agencia) y me gustaria saber si tiene unos minutos
para hablar de su proyecto, sus necesidades y ver cémo podemos acompafarle.

¢ Nuestra agencia es: descripcién en una o dos frases de su agencia (puntos fuertes y
credibilidad).

e ;Tienes unos minutos para hablar de (NECESIDAD identificada de la empresa)?

e (Si la respuesta es no): De acuerdo, ;estd disponible el dia (fecha) para que pueda devolverle la
lamada?

¢ (En caso afirmativo): Continua con las preguntas y los elementos del guién.

No olvides sonreir: jtu prospect lo sentira!

Detalles de la propiedad

Tipo de propiedad — ;Qué tipo de propiedad venden?
[~ Apartamento [~ Casa unifamiliar [~ Casa adosada [~ Punto de venta [~ Terreno

Otro tipo de propiedad
Tamano de la propiedad
Direccidén

Motivo de venta — ;Por qué la decisién de vender? ;Cuando se tomd la decisiéon?

Informacidén de contacto: entiende con quién estas hablando

Rol — ;Es el dueno de la propiedad? jHay otras personas en el proceso de toma de decisiones?

Tiempo / Presupuesto

Tiempo — Fecha de inicio de venta? Mover la fecha?

Precio o tiempos? — ;Cual es la prioridad entre el precio de venta y la velocidad de la transaccién?



¢Has intentado vender por tu cuenta? — (;La persona estd considerando vender por su cuenta?)

¢Cuanto tiempo lleva la propiedad en venta?

Exclusividad — ;Qué otras agencias estan vendiendo la propiedad?

Precio de venta — ;Expectativas sobre el precio de venta?

Pros Cons

" Expectativas realistas sobre el precio de venta [ Solo una prueba para una venta directa
" OK con la tasa de comisién " Quiere negociar

" Exclusividad comisién

I No tiene tiempo para gestionar la venta " Sin

exclusividad
" No es el Unico duefio
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