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Pasisveikinimas
Sveikiname pasirinkus mūsų nemokamą skambučio scenarijų, kuris padės jums efektyviau
suskirstyti potencialius klientus ir pelnyti dar daugiau sandorių!

Mūsų parengtas skambučio pavyzdys skirtas ieškoti potencialių klientų, kurie ketina parduoti
nekilnojamą turtą, ir padės jums sukurti trumpą pardavimo scenarijų nepraleidžiant jokios
informacijos.

Galite laikytis mūsų nurodymų ar pritaikyti scenarijų savo poreikiams, kad jūsų šaltieji skambučiai
būtų kuo efektyvesni: redaguoti ar šalinti esamus blokus, pridėti naujus blokus naudodamiesi dešinėje
esančiu meniu (kompiuterio pele nuvilkdami jūsų pardavėjams reikalingus elementus). 

Susipažinimas su pašnekovu:
Sveiki, mano vardas (jūsų vardas).
Skambinu dėl jūsų nuosavybės (XXX).
Esu (jūsų pareigų pavadinimas + jūsų agentūros pavadinimas)  ir norėčiau paprašyti jūsų
kelių minučių, kad aptartume jūsų projektą, jūsų poreikius ir išsiaiškintume, kaip galėtume jums
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Nuosavybės tipas — Butas? Nuosavas namas? Kotedžas? Mažmeninės prekybos plotas? Sklypas?

Nuosavybės dydis

Adresas

Pardavimo priežastis — Kodėl nuspręsta parduoti? Kada buvo priimtas sprendimas?

Vaidmuo — Ar esate nekilnojamojo turto savininkas? Ar priimant sprendimą dalyvauja ir kiti žmonės?

Laikas — Pardavimo pradžios data? Išsikraustymo data?

Kaina ar greitis?  — Kas yra svarbiau: pardavimo kaina ar sandorio sudarymo greitis?

Ar bandėte parduoti savarankiškai? — (Ar asmuo svarsto pardavinėti savarankiškai?)

Kiek laiko jau yra parduodama nuosavybė?

padėti.
Pridėtinės vertės pasiūlymas: Mūsų agentūra: jūsų agentūros aprašymas vienu ar dviem
sakiniais (stipriosios pusės ir pasitikėjimą didinantys argumentai).
(Jei ne): Supratau, o galbūt galėčiau jums paskambinti (data)?   
(Jei taip): Pereikite prie klausimų ir kitų scenarijaus dalių.

  Nepamirškite šypsotis – jūsų pašnekovas tai pajus!

Išsami informacija apie nuosavybę

Kontaktinė informacija: Išsiaiškinkite, su kuo kalbate

Laikas / biudžetas



Nemokamas pardavimo scenarijaus generatorius, siūlomas noCRM.io potencialių klientų paieškos programėlėje

Išimtinumas — Kurios kitos agentūros parduoda šią nuosavybę?

Pardavimo kaina — Lūkesčiai dėl pardavimo kainos?

Privalumai
Realistiški lūkesčiai dėl pardavimo
kainos
Sutinka su komisinių
dydžiu
Išimtinumas
Neturi laiko tvarkyti pardavimo reikalų

Trūkumai
Tik bando parduoti be
tarpininkų
Nėra išimtinumo
Nėra vienintelis savininkas
Nori derėtis dėl
komisinių
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