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Dobro dosli!

Dobro dosli u nas besplatni scenarij za poziv koji ¢e vam pomo¢i da bolje kvalifikujete
potencijalne kupce i pridobijete viSe klijenata!

Osmislili smo primer scenarija za poziv namenjen nekretninama kako biste lakSe kreirali prodajnu
prezentaciju i izbegli zaboravljanje informacija.

MozZete pratiti nase smernice i prilagoditi scenarij kako biste imali uspesSne prve pozive , prema

svojim potrebama: uredite vec prisutne blokove ili izbriSite i dodajte druge blokove pomodu menija na
desnoj strani (prevucite i pustite elemente koji su potrebni vaSsem osoblju za prodaju.

Uvod u vas poziv:

Zdravo, ja sam(vase ime).

Pozvao/la sam vas u vezi sa vasim vlasnistvom (XXX).

Ja sam (naziv vasSe pozicije + naziv vase agencije) i zanima me imate li nekoliko minuta da
porazgovaramo o vasem projektu, vasim potrebama i da vidimo kako vam mozemo biti na
raspolaganju.

Kratki predlog: Nasa agencija je: opis vase agencije u jednoj do dve recenice (istaknute tacke i
kredibilitet).
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e (Ako je odgovor ne): U redu, da li ste dostupni (datum) da vas ponovo pozovem?
e (Ako je odgovor da): Nastavite sa pitanjima i elementima scenarija.

Nemojte se zaboraviti smesiti: ispitivac ce to cuti!

Detalji o prodaji

Vrsta vlasnistva — Stan? Odvojena kuca? Poluodvojena kué¢a? Maloprodajni objekat? Zemljiste?
Velicina vlasnistva

Adresa

Razlog prodaje — Zasto je doslo do odluke za prodaju? Kada je odluka donesena?

Kontakt podaci: Razumevanje sa kim razgovarate

Uloga — Da li ste vi vlasnik? Da li postoje druge osobe u postupku donoSenja odluka?

Vremenski raspored / Budzet

Vremenski raspored — Datum pocetka prodaje? Datum selidbe?

Cena ili brzina? — Sta je prioritet izmedu prodajne cene i brzine transakcije?

Da li ste pokusali sami da prodate? — (Razmatra li osoba prodaju samostalno?)
Koliko dugo je vlasnistvo na prodaju?

Ekskluzivnost — Koje druge agencije prodaju vlasnistvo?



Prodajna cena — Ocekivanja u vezi sa prodajnom cenom?

Prednosti Nedostaci

" Samo testiranje za direktnu prodaju
[ Bez ekskluzivnosti

" Realisti¢na oc¢ekivanja u vezi sa prodajnom

cenom
I U redu sa postotkom provizije " Nije jedini
" Ekskluzivnost vlasnik

" Nema vremena da upravlja prodajom I~ Zeli pregovarati proviziju

Besplatni generator scenarija za prodaju, ponudila noCRM.io aplikacija za trazenje klijenata za prodaju
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