Sales script
generat@r

Exemplo de script de vendas

no|crm.io

Teste o CRM mais eficiente
para equipes de vendas
externas e cold calling.
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@ Personalize seu roteiro de vendas e use
diretamente do noCRM

Teste gratis agora Saiba mais

Personalize este roteiro gratuitamente para atender as suas necessidades
exclusivas.

Cligue aqui para editar, excluir ou adicionar novos
blocos ao seu roteiro.

Bem-vindos ao nosso exemplo de script de vendas

Explore nosso exemplo de script de vendas para melhorar sua prospeccao e impulsionar as vendas.
Este modelo permite que vocé faca chamadas de vendas consistentes e eficazes.

Personalize este script de vendas para atender as suas necessidades, compartilhe-o com suas equipes
de vendas, ou faca o download em PDF.

Introduzir a chamada

Ol&, (nome do contato), eu sou (seu nome), (nome do cargo) em (nome de sua empresa).

Temos notado que muitas pessoas (enfatizar o principal problema/necessidade que seu produto
resolve).

Portanto, decidimos criar um produto/servico que oferece (apresente brevemente os principais
beneficios de sua oferta).


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=GmuNT6ZtYEeN5yV2PQBT9EJV&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

E um problema que vocé mesmo estd enfrentando?

Se nao: — Tente encontrar a necessidade do potencial cliente: quais sao suas necessidades atuais com
relacao a este assunto?

Se sim: — Passe para as proximas perguntas.

Qualifique o lead e identifique suas necessidades

As seguintes perguntas o ajudardo a qualificar o lead e a identificar melhor suas necessidades,
permitindo que vocé use o argumento de venda correto.

Perguntas BANT

Budget (Orcamento) — Que orcamento vocé normalmente aloca para este tipo de servico/produto?

Autoridade — Quem toma as decisdes finais de compra?

Necessidades — Quais sao suas prioridades atuais?

Cronograma — Vocé estd procurando implementar a solucdo agora? Dentro de que prazo?

Agende a reuniao e prepare-se para o fechamento

Quando o lead corresponde ao seu alvo e mostra um interesse real, € o momento perfeito para
apresentar alguns breves dados/vantagens de seu produto que correspondam as suas necessidades.

Obrigado por dedicar seu tempo para responder a estas perguntas. Entendo que seu principal problema
é (especificar a questdo identificada).

Acredito que nosso produto/servico poderd ser de grande ajuda para vocé.
e Ele permitird que vocé...
e Gracas a ele, vocé serd capaz de...



e X% de nossos clientes ja notaram que...

Para beneficiar de isto tudo, sugerimos (apontar um beneficio de sua oferta, tal como um teste gratuito).

Vocé podera entao escolher entre (mencionar as diferentes ofertas e precos)a opcao que melhor se
adapte as suas necessidades

Existe interesse no momento?

Caso contrario: — Estaria disponivel no dia (data) para uma apresentacao adicional do que nosso
produto/servico pode lhe oferecer?

Se sim: — Vocé poderia me indicar seu e-mail ou WhatsApp para que eu possa lhe enviar todas as
informacdes necessarias?

Gerador de scripts de vendas grétis oferecido pornoCRM.io, o aplicativo de prospeccao de vendas


https://www.nocrm.io/pt/ferramentas-de-vendas/gerador-de-script-de-vendas
https://www.nocrm.io?utm_medium=internal&utm_source=salesscript
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