
Script di Vendita B2B

Puoi personalizzare l'interro script di vendita per adattarlo alle tue
esigenze gratuitamente.

Clicca qui per modificare, eliminare o inserire nuovi
blocchi al tuo script di vendita.

Prova il CRM n. 1 per i
Team di Vendita a Freddo

 CRM facile da usare, ideato al 100% per la Rete
Vendita

 CRM ottimizzato per le Chiamate e le Vendite a
Freddo

 Personalizza il tuo script di vendita e utilizzalo
direttamente da noCRM

Iniziare la prova
gratuita

Scopri di più

Ti diamo il benvenuto!
Ti diamo il benvenuto nel nostro script di vendita gratuito. Ti aiuterà a qualificare meglio i
prospect e ad acquisire più clienti!

Abbiamo creato un esempio di script per le chiamate a freddo  dedicato all'attività di prospecting
B2B come guida per strutturare il tuo discorso commerciale e non dimenticare nessun'informazione
da raccogliere mentre sei al telefono.

Puoi seguire le nostre istruzioni e personalizzare il tuo script per fare di ogni chiamata a freddo un
successo, a seconda delle tue esigenze: modifica i blocchi già presenti, o elimina e aggiungi altri
blocchi usando il pannello laterale destro (trascina e rilascia gli elementi che secondo te saranno utili
alla rete vendita).

Durante la chiamata, non dimenticare di dire:
Salve, sono (il tuo nome) e lavoro come (ruolo in azienda) presso (nome dell'azienda).
"Discorso ascensore": (Nome dell'azienda) è una soluzione per/Siamo specializzati in... La

https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=36rxJPWu2K6Lmftn6Jau72gx&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript


Ruolo in azienda — Qual'è il Suo ruolo?

Indirizzo — Dov'è basato/a ? (Paese, regione, città)

Ruolo nel progetto — Di cosa si occupa? Definire se l'interlocutore è decisionista. Ci sono alte persone
coinvolte nel progetto?

Attività dell'azienda — Di cosa si occupa l'azienda? In quanti siete?

Prodotti / Servizi — Che prodotto o servizio vendete?

Profilo del cliente — Fatturato dell'azienda / Mercato / Chi sono i clienti?

Esigenze — Perché si interessa a questo tipo di servizio/prodotto?

Difficoltà / Sfide — Qu'est-ce qui ne marche pas ? De d'autre quoi avez-vous besoin ?

Soluzioni implementate — Che soluzione è già implementata?

descrizione dell'azienda non deve fare più di 2 frasi e deve indicare quello che fa e i problemi che
risolve.
Ha qualche minuto per parlare di (ESIGENZA dell'azienda che hai identificato)? 

(Se no): Ok, sarebbe disponibile il (data) per parlarne?
(Se sì): Continua seguendo lo script.

<  Non dimenticare di sorridere: il prospect lo sentirà e fa la differenza!

Informazioni del contatto

Informazioni sull'azienda

Motivazioni / Esigenze



Generatore di script di vendita gratuito da noCRM.io l'app di gestionale commerciale

Priorità — È una priorità per il vostro business?

Tempistiche — Per quando è prevista l'implementazione?

Concorrenti? — Lavorate già con un nostro concorrente? Si / No - Chi? State valutando altre soluzioni?
Si / No - Chi?

Budget — Avete stimato il budget?

Prossimi step — Definire i prossimi step

Tempistiche / � Budget

https://www.nocrm.io/it/strumenti-di-vendita/generatore-di-script-di-vendita-gratuito
https://www.nocrm.io?utm_medium=internal&utm_source=salesscript
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