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Iniziare la prova Scopri di piu

gratuita

Puoi personalizzare l'interro script di vendita per adattarlo alle tue
esigenze gratuitamente.

Clicca qui per modificare, eliminare o inserire nuovi
blocchi al tuo script di vendita.

Ti diamo il benvenuto sul nostro script di vendita

Esplora il nostro script di vendita per ottimizzare I'attivita di prospecting e aumentare le vendite.
Questo esempio di script di vendita ti consente di potenziare la vendita telefonica ed essere piu
efficace.

Personalizza questo script di vendita in base alle tue esigenze, condividilo con la rete vendita o
scaricalo anche in formato PDF per un accesso piu comodo.

Inizia la chiamata

Salve (nome del prospect), mi chiamo (il tuo nome), sono (il tuo ruolo) presso (nome dell’azienda).

Abbiamo notato che molta gente (evidenzia il problema/l’esigenza principale che il tuo prodotto/servizio
risolve).

Percid abbiamo ideato un prodotto/servizio che offre (presenta brevemente i vantaggi principali
dell’offerta).


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=PhbiwkSiuhxE8Qdw6dS8dgRW&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

E un problema che affronta pure Lei?

Se la risposta @ no: — Prova ad identificare I'esigenza del prospect. Quali sono le sue esigenze al
momento in merito a questa materia?

Se la risposta e si: — Passa alla domanda seguente.

Qualifica il prospect e identifica le sue esigenze

Le domande seguenti ti aiuteranno a qualificare il prospect e ad identificare meglio le sue esigenze,
consentendoti di adottare il discorso pit adatto.

Domande BANT

Budget — Qual ¢ il budget che solitamente dedichi a questo tipo di servizio/prodotto?

Authority (potere decisionale) — Chi prende la decisione finale di acquistare?

Needs (Esigenze) — Quali sono le tue priorita al momento?

Timing (Tempistiche) — Stai cercando di implementare la soluzione adesso? Entro che data?

Pianifica I'incontro e preparati alla fase di chiusura

Quando il prospect corrisponde al tuo target e dimostra interesse, e il momento perfetto per parlare dei
vantaggi del prodotto/servizio che vendi e corrisponde alle esigenze del prospect.

Grazie per il tempo che ha dedicato per rispondere alle mie domande. Capisco che la vostra esigenza
principale e (specifica il problema identificato).

Credo che il nostro prodotto/servizio possa esservi di grande aiuto.
e Vi permettera di...



e Con questo, potrete...
e Tot% dei nostri clienti hanno notato che...

Per sperimentare questi vantaggi e farvi un’idea, suggeriamo (menziona un vantaggio della vostra
offerta, come un test gratuito esempio). E quindi possibile scegliere tra (menzionare le diverse offerte e i
prezzi piu adatti alle loro esigenze).

Sarebbe interessato/a ora?

Se la risposta @ no: — Sarebbe disponibile il giorno (data) per una presentazione di cio che il nostro
prodotto/servizio puo offrirvi?

Se la risposta e si: — Potrebbe gentilmente fornirmi un indirizzo mail in modo che io possa inviare
tutte le informazioni necessarie?
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