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@ Personalizza il tuo script di vendita e utilizzalo
direttamente da noCRM

Iniziare la prova Scopri di piu

gratuita

Puoi personalizzare l'interro script di vendita per adattarlo alle tue
esigenze gratuitamente.

Clicca qui per modificare, eliminare o inserire nuovi
blocchi al tuo script di vendita.

Ti diamo il benvenuto!

Ti diamo il benvenuto nel nostro script gratuito per il telemarketing immobiliare. Ti aiutera a
qualificare meglio i potenziali acquirenti o venditori e a vendere di piu!

Abbiamo creato un esempio di script per le chiamate a freddo dedicato al settore immobiliare come
guida per strutturare il tuo discorso commerciale e non dimenticare nessun'informazione da
raccogliere mentre stai al telefono o visitando un immobile.

Puoi seqguire le nostre istruzioni e personalizzare lo script per fare di ogni chiamata a freddo un
successo, a seconda delle tue esigenze: modifica i blocchi gia presenti, o elimina e aggiungi altri
blocchi usando il pannello laterale destro (trascina e rilascia gli elementi che serviranno agli agenti).

Durante la chiamata, non dimenticare di dire:

¢ Salve, sono (il tuo nome).
¢ La contatto a proposito del Suo immobile (...).
¢ Sono (ruolo in azienda) presso (nome dell'azienda) e volevo sapere se avesse qualche minuto


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=bqeNphx8pjvfKzuyjaS4q7xW&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

per parlare del Suo progetto, delle Sue esigenze e vedere come posso aiutarLa.
¢ Discorso ascensore: La nostra agenzia é: descrizione in 1 o 2 frasi (punti forti e credibilita).
e (Se no): Va bene, & disponibile il (data) cosi La richiamo?
e (Se si): Continua sequendo lo script.

Non dimenticare di sorridere: il prospect lo sente e fa la differenza!

Dettagli sull'immobile

Tipo di immobile — Che tipo di immobile si sta vendendo
[~ Appartamento [~ Villa singola [~ Villa bifamiliare [~ Terreno

Altro tipo di immobile

Superficie

Indirizzo

Motivo della vendita

Informazioni sul contatto

Ruolo — E proprietario? Ci sono altre persone coinvolte?

Tempistiche / Budget

Tempistiche — Data di vendita o di trasferimento

Prezzo o scadenza? — Qual'e la priorita?

Ha provato a vendere da solo/a?



Da quanto tempo é in vendita?

Esclusivita — Altre agenzie immobiliari sono coinvolte?

Prezzo — Aspettative?

Pro Contro
" Aspettative realistiche sul prezzo di vendita [~ Solo una prova per una vendita
I D'accordo con la commissione diretta
" Esclusivita I No esclusivita
I Non ha il tempo di gestire la [ PiU proprietari
vendita [ Vuole negoziare la commissione
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