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Skript prodeje pojisténi
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@ Customize your sales script & use directly from (?)
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Start Free Trial Learn more

You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Register for free to edit, delete or add new blocks to
your script and remove the noCRM banner above.

Vitejte!

Vitejte v nasem bezplatném skriptu hovori, ktery vdm pom{ze lépe kvalifikovat vase potencialni
zakazniky a ziskat vice zadkaznik{!

Vytvorili jsme skript hovoru priklad vénovany vyhledavani pojisténi, ktery vdm pom{ze vytvorit
dobrou prodejni nabidku a nezapomenete na zddné informace.

MUzete se fidit nasimi pokyny a upravit svdj skript tak, aby uspé&sné studené hovory, podle vasich
potreb: upravte jiz existujici bloky nebo odstrante a pridejte dalsi bloky pomoci nabidky napravo
(pretahnéte prvky, které vasi prodejci potrebuji).

Uvod k vagemu hovoru:

e Dobry den, jmenuji se (vase jméno) a pracuji jako (nazev pozice + nazev agentury).

e Specializujeme se na pojisténi [XXX] a jsme (Jedna nebo dvé konkurencni vyhody, abychom se
pokusili udrzet osobu na telefonu: O X % levné;jsi / PoCet zdkaznik( / Cena: zvolena nejlepsi
pojistovna atd.)

e Mate par minut na projednani své soucasné situace, svych potreb a pland a reseni, kterd bychom
vam mohli poskytnout?

e (Pokud ne): Dobre, jste v (datum) k dispozici, abych vdm mohl zavolat zpét?


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/skript-studeneho-volani-prodeje-pojisteni?from_pdf=1&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

o (Pokud ano): Pokracujte otdzkami a prvky skriptu.

Nezapomente se usmivat: vas potencialni zakaznik to uslysi!

Kontaktni informace: Uvédomte si, s kym mluvite

Celé jméno

Stav

Prace

Déti

Adresa

Soucasna situace

Stavajici pojistné smlouvy — Jaké pojistné smlouvy maji? S jakymi spolecnostmi? Jsou spokojeni se
svym krytem?

Pojisténi nutné — Dom{ / Auto / Kolo / Cestovani / Prace / Jiné

Potreby — Rozpocet? Specifické pozadavky?

PozZzadovanad uroven pokryti — Treti strana? Slozité? Povinné a dobrovolné excesy?

Historie narokd — Kolik reklamaci bylo podéno za posledni tfi roky? Za jakych okolnosti?



Nacasovani / rozpocet

Datum zacatku — Kdy bychom méli zahajit smlouvu? Kdy jim kondi souc¢asna smlouva?

Typ smlouvy — Preferujete platit mési¢né nebo ro¢né?

Soutéz — Mluvite s jinymi pojistovnami? Jaké dalsi citaty méli?

Dalsi kroky — Uvedte, které dokumenty musi poskytnout

Profesionalové Nevyhody

" Registrace zdarma [ Ted jen
I Nemluvim s hleddm
konkurenty " Povidani s konkurenty

Bezplatny generator prodejnich skriptd, kterou nabizinoCRM.io aplikace pro vyhledavani zdkaznikd
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