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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your

script.
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Witamy!
Witamy w naszym bezpłatnym skrypcie rozmowy, który pomoże Ci lepiej kwalifikować
potencjalnych klientów i zdobyć więcej klientów!

Przygotowaliśmy przykładowy skrypt rozmowy służący do poszukiwania klientów w branży agencji
internetowych / medialnych aby pomóc Ci stworzyć dobry pitch sprzedażowy i nie zapomnieć o żadnej
informacji. 

Możesz postępować zgodnie z naszymi instrukcjami i dostosować skrypt /strong> do swoich
potrzeb: edytuj bloki już istniejące lub usuwaj i dodawaj inne bloki, korzystając z menu po
prawej stronie (przeciągnij i upuść elementy, których potrzebują Twoi handlowcy). 

Wstęp do rozmowy:
Witam, nazywam się (Twoje imię) i pracuję jako (stanowisko pracy + nazwa agencji). 
„Prezentacja”: (Opis agencji) Specjalizujemy się w (Rodzaj działalności, np. SEO/ SEA/
Wzrost/ Social, itp.), aby umożliwić Państwu (Wyniki, np. Wygenerowanie X% wzrostu/
Wygenerowanie leadów każdego miesiąca/ zwiększenie ruchu o, itp. )
Czy masz kilka minut, aby opowiedzieć o swojej firmie, jej obecnych zasobach do
(rozwiązania problemu, który chcesz rozwiązać), i wynikach, które chcesz osiągnąć? 

https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=KSUB6qm2VguEYrCJiEfMQYTs&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript


Nazwa stanowiska — Jak się nazywa Twoje stanowisko?

Rola w organizacji  — Za co jesteś odpowiedzialny? Kto jest obecnie odpowiedzialny za
generowanie leadów w organizacji? Określ, czy jest on/ona osobą decyzyjną. Kto jeszcze jest
zaangażowany w proces podejmowania decyzji?

Działalność firmy — Proszę opowiedzieć mi o swojej firmie / Ile osób w niej pracuje?

Produkty / usługi — Jaki produkt lub usługę chcesz promować?

Typologia klientów / profil nabywcy — Kim są Twoi obecni klienci? Kim są zidentyfikowane
cele?

Proces sprzedaży — Jakie są etapy w Twoim procesie sprzedaży? Jak długo trwa zamknięcie
transakcji?

Zalety / Kluczowe przesłania — Jakie są Twoje kluczowe przesłania/argumenty które musisz
przekazać, aby zamknąć transakcję?

Skąd pochodzą Twoje leady?

(Jeśli nie): OK, czy będziesz mieć czas w dniu (data) (data), żebym mógł do Ciebie
oddzwonić?   
(Jeśli tak): Kontynuuj pytania i elementy skryptu.

  Nie zapomnij się uśmiechnąć: potencjalny klient to usłyszy!

Dane kontaktowe: Zrozum, z kim rozmawiasz

Informacja o firmie: Zrozum, czym zajmuje się ich firma:

Działania marketingowe



Bezpłatny generator skryptów sprzedażowych, oferowany przez noCRM.io, aplikację do prospektingu sprzedaży

Ile leadów na kanał w ciągu ostatnich 3-6 miesięcy?

Jak obecnie mierzysz efektywność generowania leadów?

Jakie są obecne i planowane działania marketingowe?

Jakie kanały testowałeś i jakie były wyniki?

Czy prowadzisz jakieś działania związane z pielęgnacją leadów? Ocena leadów?

Jakie są Twoje KPI? W jaki sposób mierzysz sukces?  — Czy masz kluczowe dane, takie jak:
CPL/ CPA/ Czas życia klienta/ Średnia wielkość transakcji?

Opis potrzeb — Dlaczego planujesz wdrożyć nowe kampanie? Jakie są Twoje cele?

Motywacja / Potrzeby

https://www.nocrm.io/sales-tools/free-sales-script-generator
https://www.nocrm.io?utm_medium=internal&utm_source=salesscript
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