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You can fully customize this script to fit your unique needs for free.
Click here to edit, delete or add new blocks to your
script.

Witamy!

Witamy w naszym bezptatnym skrypcie rozmowy, ktéry pomoze Ci lepiej kwalifikowac
potencjalnych klientéw i zdoby¢ wiecej klientéw!

Przygotowalismy przyktadowy skrypt rozmowy stuzacy do poszukiwania klientédw w branzy agencji
internetowych / medialnych aby pomdc Ci stworzy¢ dobry pitch sprzedazowy i nie zapomniec o zadnej
informacji.

Mozesz postepowad zgodnie z naszymi instrukcjami i dostosowac skrypt /strong> do swoich
potrzeb: edytuj bloki juz istniejace lub usuwaj i dodawaj inne bloki, korzystajac z menu po
prawej stronie (przeciagnij i upus¢ elementy, ktérych potrzebuja Twoi handlowcy).

Wstep do rozmowy:

¢ Witam, nazywam sie (Twoje imie) i pracuje jako (stanowisko pracy + nazwa agencji).

¢ ,Prezentacja”: (Opis agencji) Specjalizujemy sie w (Rodzaj dziatalnosci, np. SEO/ SEA/
Wzrost/ Social, itp.), aby umozliwi¢ Panstwu (Wyniki, np. Wygenerowanie X% wzrostu/
Wygenerowanie leadow kazdego miesiaca/ zwiekszenie ruchu o, itp. )

e Czy masz kilka minut, aby opowiedzie¢ o swojej firmie, jej obecnych zasobach do
(rozwiazania problemu, ktéry chcesz rozwiazac), i wynikach, ktére chcesz osiagnac?


https://www.nocrm.io/goto_register?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io?utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript
https://www.nocrm.io/sales-tools/app/sales_scripts/new?template=KSUB6qm2VguEYrCJiEfMQYTs&utm_content=pdf&utm_medium=internal&utm_source=salesscript

¢ (Jesli nie): OK, czy bedziesz mie¢ czas w dniu (data) (data), zebym maégt do Ciebie
oddzwonic¢?
o (Jesli tak): Kontynuuj pytania i elementy skryptu.

Nie zapomnij sie usmiechnac: potencjalny klient to ustyszy!

Dane kontaktowe: Zrozum, z kim rozmawiasz

Nazwa stanowiska — Jak sie nazywa Twoje stanowisko?

Rola w organizacji — Za co jestes odpowiedzialny? Kto jest obecnie odpowiedzialny za
generowanie leadow w organizacji? Okresl, czy jest on/ona osoba decyzyjna. Kto jeszcze jest
zaangazowany w proces podejmowania decyzji?

Informacja o firmie: Zrozum, czym zajmuje sie ich firma:

Dziatalnos¢ firmy — Prosze opowiedzie¢ mi o swojej firmie / lle o0séb w niej pracuje?
Produkty / ustugi — Jaki produkt lub ustuge chcesz promowac?

Typologia klientéw / profil nabywcy — Kim sa Twoi obecni klienci? Kim sa zidentyfikowane
cele?

Proces sprzedazy — Jakie sa etapy w Twoim procesie sprzedazy? Jak dtugo trwa zamkniecie
transakcji?

Zalety / Kluczowe przestania — Jakie sa Twoje kluczowe przestania/argumenty ktére musisz
przekazadé, aby zamkna¢ transakcje?

Dziatania marketingowe

Skad pochodza Twoje leady?



lle leadéw na kanat w ciagu ostatnich 3-6 miesiecy?

Jak obecnie mierzysz efektywnos¢ generowania leadéw?

Jakie sa obecne i planowane dziatania marketingowe?

Jakie kanaty testowates i jakie byty wyniki?

Czy prowadzisz jakies dziatania zwiazane z pielegnacja leadéw? Ocena leadow?

Jakie sa Twoje KPI? W jaki sposéb mierzysz sukces? — Czy masz kluczowe dane, takie jak:
CPL/ CPA/ Czas zycia klienta/ Srednia wielkos¢ transakcji?

Motywacja / Potrzeby

Opis potrzeb — Dlaczego planujesz wdrozy¢ nowe kampanie? Jakie sa Twoje cele?

Bezptatny generator skryptéw sprzedazowych, oferowany przez noCRM.io, aplikacje do prospektingu sprzedazy
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